
PROCEDURE 

Les documents suivants sont nécessaires : 

- L’attestation de vente initiale

- Le bail commercial en cours et ses éventuels avenants

- La dernière facture de loyer

- La dernière taxe foncière

- Le dernier décompte annuel de charges de copropriété

- Le plan du lot ou à défaut sa surface

  Concernant la suite, les étapes de la mise en vente seront les suivantes : 

• Mise en place du mandat (Eléments nécessaires : Pièce d’identité, adresse

mail et numéro de téléphone de chaque propriétaire)

• Diagnostics + constitution du dossier de vente complet (Environ 1 mois)

• Signature d’un compromis (En moyenne 3 mois)

• Finalisation du dossier chez le notaire (Environ 3 mois après la signature du

compromis)

Les frais que vous devez prévoir durant cette vente sont : 

• Le coût des diagnostics immobiliers. Après la signature du mandat de vente,

nos services vous proposeront un devis que vous serez libre d’accepter ou

non.

• Le notaire sollicitera votre syndic pour la réception d’un « état daté » qui est

un document facturé. Vous pouvez anticiper en leur demandant le prix de ce

document.

• Vous pouvez demander à votre banque si vous avez des indemnités de

remboursement anticipé si vous avez un crédit en cours, des frais en cas de

levée hypothécaire.


